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Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjalper foretag inom B2B och
B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gor det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom omsétter 6ver 20 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernatverk pa den globala marknaden och &r noterat pa Nasdaq First North Growth Market.
Amudova AB ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa info@amudova.se eller +46 8 545 017 58.
For mer information besdk garna litium.se.

Hemsida
www.litium.se

Investor Relations
https://www.litium.se/investor-relations
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Overtraffade Ionsamhetsmalet och ny vd
inleder nasta tillvaxtfas

Perioden 1 oktober — 31 december 2024

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2024-12-31till 72,3 MSEK (68,8 MSEK per
2023-12-31) vilket motsvarar en tillvaxt pa 5,1 % (7,9 %).

o Nettoomsattningen 6kade med 5,1 % till 19,5 MSEK (18,5 MSEK) med en bruttomarginal pa 69,4 %
(70,2 %). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 79,3 %
avsag abonnemangsintakter och 20,7 % avsag rorliga intakter.

e EBITDA uppgick till 4,9 MSEK (4,6 MSEK).

e EBIT 0,7 MSEK (0,9 MSEK) och resultatet fore skatt var 0,9 MSEK (0,9 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 0,30 SEK (0,28 SEK).

e Nettoresultatet per aktie uppgick till 0,05 SEK (0,05 SEK).

e Investeringarna uppgick till 5,2 MSEK (5,0 MSEK), en 6kning med 4,1 %.

Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 7,1 MSEK (11,0 MSEK).

Perioden 1 januari — 31 december 2024

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2024-12-31till 72,3 MSEK (68,8 MSEK per
2023-12-31) vilket motsvarar en tillvaxt pa 5,1 % (7,9 %).

e Nettoomsattningen 6kade med 5,0 % till 72,3 MSEK (68,9 MSEK) med en bruttomarginal pa 68,4 %
(69,1%). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intéakter (ARR), varav 82,7 %
avsag abonnemangsintakter och 17,3 % avsag rorliga intakter.

e EBITDA uppgick till 17,4 MSEK (11,5 MSEK).

e EBIT 0,6 MSEK (-3,4 MSEK) och resultatet fore skatt var 0,7 MSEK (-3,4 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 1,05 SEK (0,69 SEK).

e Nettoresultatet per aktie uppgick till 0,04 SEK (-0,21 SEK).

e Investeringarna uppgick till 19,8 MSEK (21,5 MSEK), en minskning med 8,0 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 7,1 MSEK (11,0 MSEK).

, , Litium avslutar aret starkt och lyckas med vart finansiella mal att na positiv EBIT fér 2024. Vi
uppnar ett EBIT-resultat for helaret pa 0,6 MSEK vilket ar en forbéttring med 4,0 MSEK jamfort
med 2023. ARR viéxte med 5,1% och uppgick vid arsskiftet till 72,3 MSEK och under fidrde
kvartalet uppgick rorliga intdkter till over 20% av intédktsmixen. En positiv indikator pa 6kad
aktivitet och férséljining i vara kunders marknader vilket ocksa gynnar vara intéktsstrémmar. Stor
eloge till hela teamet for den starka laginsatsen som tagit oss hit. , ,

Patrik Settlin, vd
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR ar Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Det visar vardet av de repetitiva avtalsintakterna de
senaste 12 manaderna. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har varje adderad ARR-krona
ett hogt véarde.

ARR uppgick per 2024-12-31till 72,3 MSEK (68,8 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt pa 5,1 % (7,9 %).

Grafen nedan visar ARR-utvecklingen de senaste 13 kvartalen, med justerade historiska tal i enlighet
med den nya berakningsmodellen.

Annual Recurring Revenue — ARR (MSEK)
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Aktiviteter under perioden

Styrelseledamot i Litium miljonkoper aktier

Litium meddelar den 9 januari att en styrelseledamot genomfort kop om en total képeskilling pa ca 2,65
miljoner kronor, totalt 320 025 aktier till en kurs om ca 8,28 kronor.

Aktiviteter efter perioden

Martin Billenius utses till ny vd for Litium AB

Litium meddelar den 3 februari att Martin Billenius utsetts till ny vd av styrelsen. Martin kommer fran
det globala SaaS-bolaget Medius och har omfattande erfarenhet av branschen och av att bygga och
skala bolag internationellt. Martin tilltrdder som vd den 14 februari. Patrik Settlin, som varit vd sedan
2020, kommer att stanna kvar for 6verlamning fram till sommaren 2025 och lamnar fér egna projekt.
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Vd har ordet

Litium avslutar aret starkt och lyckas med vart
finansiella mal att na positiv EBIT fér 2024. Vi
uppnar ett EBIT-resultat for helaret pa 0,6
MSEK vilket &r en forbattring med 4,0 MSEK
jamfort med 2023. Jag vill ge en stor eloge till
hela teamet for den starka laginsatsen som
tagit oss hit. Det har ar ett fint kvitto pa att
Litium nu natt den sjélvfinansierade niva vi har
stravat efter.

Resultatforbattringen kombineras med fortsatt
tillvaxt. Var ARR uppgick vid arsskiftet till 72,3
MSEK (68,8 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt
pa 51% (7,9 %) i de repetitiva
avtalsintadkterna. Vi upplever att affarsklimatet
gallande nya affarer i var malmarknad gradvis
forbattras. Under fjarde kvartalet 6kade aven
rorliga intakter fran befintlig kundbas och
uppgick till 6ver 20% av intaktsmixen. En
positiv indikator pa 6kad aktivitet och
forsaljning i vara kunders marknader vilket
ocksa gynnar vara intaktsstrommar.

Litium star nu pa en solid plattform for fortsatt
tillvaxt och det kdnns som ett val valt tillfalle
fér mig ldamna dver stafettpinnen. Det har varit
fem fartfyllda och roliga ar pa vd-posten! Vi har
nara fordubblat omséttningen, vant till
I6nsamhet och tillsammans med vara partners
bidragit till att skapa massor av digitala
framgangar for vara kunder.

For mig som vd kénns det bra att kunna lamna
over ett valmaende bolag och motiverat team
till min synnerligen starke eftertradare, Martin
Billenius. Pa en allt mer mottaglig marknad,
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med plattform och tillvaxtplaner i framkant och
med Martin vid rodret ar jag 6vertygad om att
Litium kommer att skala upp till helt nya nivaer.
Framtiden ar Litiums och den har resan har
bara borjat.

Till alla engagerade aktieégare, till alla
innovativa partners, till alla mina briljanta och
underbara kollegor. Jag ar glad och tacksam
over de starka och fina relationer vi byggt
under den har tiden, de vardar jag émt. Vi ses
darute, men for nu, ett stort och varmt tack till
er alla for fem fantastiska ar.

Go Martin! Go Litium!

//Patrik
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Litiums erbjudande

Marknaden

Litiums malmarknad ar medelstora och stora
foretag, inom B2B och B2C, som vill 6ka
forsaljningen och kundlojaliteten samt 6ka sin
narvaro i digitala kanaler.

Under senaste aren har vi sett en stark
férandring i kopbeteendet, vilket har gett en
stark e-handelstillvaxt. Att finnas tillganglig i
de digitala kanalerna ar idag avgoérande for
manga bolags 6verlevnad.

Just nu befinner vi oss pa en utmanande
marknad som &r paverkad av flera
samhéllsutmaningar. Héga kostnader har
minskat konsumenternas kdputrymme bade vad

Omsattning svensk e-handel

det galler stora kdp men dven den mindre
vardagskonsumtionen.

Omvarlden fortsatter saledes att vara osaker
och paverkar e-handeln.

Svensk Handels E-handelsindikator for
december 2024 visade att e-handeln omsatte
16,4 miljarder kronor i december, en 6kning
med 4% jamfort med 2023. Den ackumulerade
omséattningen for 2024 nadde 160 miljarder
kronor, en 11% utveckling fran aret innan.
Rapporten visar ocksa att 76% av
konsumenterna i aldern 18-89 ar e-handlade
under december 2024. Andelen som e-handlar
har varit hég under hela 2024 jamfort med
tidigare ar.

2020 - 2024 (Kalla: Svensk Handel e-handelsindikatorn)

Total omsattning i e-handeln (miljarder kronor)
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Litium genomfor arligen en undersokning,
Nordic Digital Commerce in B2B, som
behandlar framtid, drivkrafter och utmaningar
gallande digitala affarer mellan foretag (B2B).
Med svar fran 6ver 900 beslutsfattare inom
B2B-féretag 6ver hela Norden, inklusive
sektorer som tillverkning och handel, ger
rapporten en omfattande bild av det aktuella
digitala handelslandskapet.

Rapporten fér 2024 visar pa att Nordiska B2B-
foretag fortsatter satsa pa sin digitala affar,
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160

144

2023 2024

och det finns en betydande optimism nar det
galler den digitala affaren. Rapporten visar att
en betydande majoritet av nordiska B2B-
foretag (71%) forvantar sig en tillvéxt inom
digital forsaljning de kommande tre aren, dar
sa manga som 68% raknar med tvasiffrig
tillvaxt. Vidare anvander tva tredjedelar av
B2B-féretagen digitala kanaler for att gora
affarer, vilket inkluderar en méngd olika
metoder fran e-handelsldsningar,
kundportaler till digitala produktkataloger.
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Rapporten finns tillganglig pa: http://www.litium.se/b2b-rapport. Ny rapport kommer att publiceras

i slutet av april 2025.

Vad ar din forvantan kring er B2B-forsaljning de kommande 3 aren?
Kalla: Litium Nordic Digital Commerce in B2B 2024

Vet ej

Férvantad minskning
1%

A\

Oférandrad
19%

Forvéntad tillvaxt
1%

Bild: Figuren visar att optimismen &r stor kring férvantad forsaljning bland de foretag som har en digital

forsaljningskanal.

Litium

Litium ar ett renodlat mjukvarubolag som
erbjuder en komplett |6sning fér digital handel
(e-handel) genom plattformen Litium
Commerce Cloud. Plattformen levereras
primart via molnet och gor det enkelt for
foretag att starta digital handel, skala upp
verksamheten och darmed 6ka tillvaxten samt
expandera till flera marknader och/eller
kanaler helt utan begransningar. Litium
erbjuder en flexibel affarsmodell i linje med en
sa kallad SaaS-modell (Software as a Service)
dar kostnaden for Litiums kunder priméart
bestar av en fast abonnemangsavgift.

Plattformen mojliggdr aven en steglos tillvaxt,
bland annat genom en sa kallad pay-per-use-
modell. Modellen har en dynamisk prissattning
som gor det mojligt for kunderna att betala
baserat pa volym och behov. Detta skapar en
lagre initial investering och gor det mojligt for
Litium att 6ka sina intékter i takt med att
kundernas forsaljning okar.

Litiums kunder

Litiums plattform for digital handel (e-handel)
ar anpassad bade for forsaljning till konsument
(B2C) och forsaljning mellan foretag (B2B).
Litiums kunder bestar ungefar till halften av
B2C-kunder och till halften av B2B-kunder.
Detta gor att Litium har god kunskap om
affarsbehoven for detaljhandeln, e-handlare,
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varumarken, grossister samt kvalificerad B2B-
forsaljning. Litium &r idag val positionerat med
goda mdojligheter att védxa genom ett starkt
erbjudande och manga branschledande
referenskunder. Nagra exempel pa kunder
inom B2C ar Lindex, Jollyroom, Nordic Feel
och RevolutionRace. Exempel pa kunder inom
B2B inkluderar Toyota Material Handling
International, BE group, Tingstad och Bevent
Rasch.

Litiums plattform och erbjudande

Att vara snabb, omstallningsbar och flexibel ar
nyckelomraden for att lyckas i det digitala
landskapet. Plattformen Litium Commerce
Cloud erbjuder paketerad flexibilitet som
underlattar fér kunderna att vaxa sin digitala
affar utan begransningar, sa kallad limitless
commerce. Det gar snabbt att skala upp och
agera pa nya affarsmojligheter.

Litiums plattform erbjuder fardigpaketerade
|I6sningar som ger kunderna snabbhet och
minskar riskerna vid uppstart av en digital
handel. Féretag har ocksa flexibiliteten att
skapa unika kundupplevelser, kora "headless”
och anpassa plattformen efter specifika
affarsbehov. Det gor att féretag kan vaxa
obegransat med Litium och inte riskerar att
hindras av plattformen. Litium tror inte pa
Oppna tekniska ramverk da det oftast leder till
hdga utvecklings- och férvaltningskostnader.
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Kéarnan i Litiums plattform bestar av; en e-
handelsmotor som skéter kampanjer och
ordermottagning (OMS), ett centralt
produkthanteringsverktyg (PIM) och ett
publiceringsverktyg (CMS). Delarna ar helt
integrerade och utgor tillsammans en komplett
|16sning for digital handel, men kan dven
anvéndas var for sig, sa kallad headless.

| plattformen ingar dven Litium Accelerator,
som &r en paketering med fardiga funktioner
och Iésningar for en e-handel eller
aterforsaljarportal. Genom att bygga sin e-
handel pa en flexibel standardlésning, baserad
pa best practice, kan kunderna korta sin time-
to-market och i stéllet Iagga resurser pa det
som skapar mervarde och konkurrensférdelar.
Dessutom sénks framtida underhallskostnader
da Litium star for vidareutvecklingen av all
basfunktionalitet.

Litium har ocksa valt en sa kallad best-of-
breed-strategi som innebar att plattformen
innehaller alla viktiga karnfunktioner, men dar
bolaget arbetar tillsammans med ledande
teknologiaktorer for att erbjuda
spetsfunktioner. Detta for att standigt ligga i
framkant samt vara anpassningsbara till olika
kundkrav pa ett snabbt och kostnadseffektivt
satt. Litium Add-ons (eller Appar) ar fardiga
integrationer som sparar kunderna tid och
sakerstaller kvalitet, exempel ar Nosto och
Klarna.

Litium gor det dven mojligt att bygga och
starka varuméarket samt ge en enhetlig
kundupplevelse i alla férsaljningskanaler, sa
kallad unified commerce.

Partnernatverket

Litiums noggrant utvalda leverantérer av
specialistfunktioner och kringtjanster skapar
ett omfattande samt strategiskt viktigt
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ekosystem. Till dessa teknologipartners hér
betalningsleverantérer, olika typer av analys-
och sokverktyg, e-postmarknadsforing,
marketing automation, Al-16sningar samt andra
system som Litiums kunder har behov av for att
optimera sin férsaljning och kundservice.
Nagra exempel pa teknologipartners ar Klarna,
Nosto, Loop54, Brigpay, EnlinkAl och Voyado.

Litium far intdkter fran ekosystemet via olika
typer av intéaktsdelningsmodeller. Ekosystemet
ar strategiskt viktigt fér bolaget och méjliggér
en fortsatt stark och snabb tillvaxt. Den
digitala utvecklingen och handeln gar mycket
snabbt och ekosystemet ar en accelerator for
denna.

Litiums partnernatverk bestar dven av
implementationspartners, vilka ar centrala i
bolagets affarsmodell och det som goér den
skalbar. Natverket bestar av IT-konsultféretag,
e-handelsspecialiserade webbyraer och olika
typer av digitala kommunikationsbyraer.
Samtliga implementationspartners har hog
kompetens och lang erfarenhet inom digital
handel. Férsaljning och implementering av
I6sningen gors tillsammans med dessa
partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, ar affarsméassiga
och haller en hdg serviceniva. Litium arbetar
med de basta i branschen och gor alltid en
noggrann utvardering av de féretag som vill bli
partners.

For att kontinuerligt kvalitetssakra och
utveckla kompetensen for utvecklare,
I6sningsarkitekter och séljare hos partners har
Litium ett certifieringsprogram. Exempel pa
implementationspartners ar Columbus, Exsitec
och Knowit. Totalt beddmer Litium att fler an
1000 personer idag jobbar med Litiums
plattform i Norden.
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Litium | sammandrag

Ekonomisk oversikt (SEK) Q42024 Q42023 Helar 2024 Helar 2023

Repetitiva avtalsintakter 19 455 686 18 517 888 72339877 68 849 862

Repetitiva avtalsintakter andel i % 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

Nettoomséttning 19 455 686 18 517 888 72339877 68 867 062

Tillvaxt nettoomsattning 5,1% 5,4% 5,0% 6,4%

Abonnemangsintékter 15 425 042 15 013 252 59 823165 58 225 458

Abonnemangsintékter, andel i % av

repetitiva avtalsintékter 79,3% 81,1% 82,7% 84,6%

Rorliga intakter 4030 644 3504636 12 516 712 10 603 404

Roérliga intakter, andel i % av repetitiva

avtalsintakter 20,7% 18,9% 17,3% 15,4%

Bruttovinst 13527925 13 226 576 49 569 406 47881327

Bruttomarginal 69,4% 70,2% 68,4% 69,1%

EBITDA 4900 809 4589 720 17 421409 11510 750

EBITDA% 25,2% 24,8% 241% 16,7%

EBITDA/ genomsnittligt antal aktier 0,30 0,28 1,05 0,69

EBITDA/ genomsnittligt antal aktier vid full

utspadning 0,29 0,26 0,98 0,65

EBIT 717 441 880 646 615 914 -3357 405

Nettoresultat 853 460 882191 708 578 -3 428 210

Nettoresultat/genomsnittsnittligt antal

aktier 0,05 0,05 0,04 -0,21

Nettoresultat/genomsnittligt antal aktier

vid full utspadning 0,05 0,05 0,04 -0,19
2024-12-31 2023-12-31

Annual Recurring Revenue ("ARR”) 72340 01 68 849 862

Obs! Ny berakningsmodell for ARR fran 1 januari 2024

Tillvaxt Annual Recurring Revenue 5,1% 7,9%

Balansomslutning 101266 910 101314 763

Eget kapital 85378143 84 544 915

Antal aktier vid utgangen av perioden 16 586 201 16 586 201

Antal aktier vid utgangen av perioden vid full utspadning 17218 301 17 666 301

Genomsnittligt antal aktier for perioden 16 586 201 16 586 201

Genomsnittligt antal aktier for perioden vid full utspadning 17194 801 17 666 301

Soliditet 84,3% 83,8%
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Kommentarer till den finansiella informationen

Férandringar har skett i klassificeringar
gallande negativa skatteskulder. De redovisas
som motsvarande fordringar inkl.
jamforelsetalen. Tidigare har det redovisats
som skatteskulder.

Féregaende period redovisas inom parentes.
Intakter och bruttomarginal

Nettoomsattningen 6kade med 5,1 % till 19,5
MSEK (18,5 MSEK) med en bruttomarginal pa
69,4 % (70,2 %). Intaktsckningen drevs framst
av 6kade rorliga intakter fran befintlig
kundbas. Andelen repetitiva intakter uppgick
till 100 % (100%) av nettointakterna.

Intakterna ar till 6vervagande del fasta och
endast till en mindre del rorliga. De fasta
licensintakterna uppgick till 15,4 MSEK (15,0
MSEK) och bestod framst av aterkommande
abonnemangsavgifter. De rérliga intakterna
uppgick till 4,0 MSEK (3,5 MSEK) och har
genererats genom att Litiums kunder har en
prismodell som baseras pa volym, anvéander
olika tillaggstjanster sdsom exempelvis
betallésningar och cloudlésningar, men dven
av debiteringar pa grund av nyttjande utéver
vad som ingar i respektive kunds grundavtal.

De direkta kostnaderna uppgick till 6,0 MSEK
(5,6 MSEK) och inkluderar rorliga externa
driftkostnader samt direkta
forsaljningskostnader sasom direkta kostnader
hanforliga till teknologipartners och den
kickback som vara implementationspartners
erhaller vid inférséljningen av Litiums
erbjudande.

Pa kvartalsbasis ser vi att bruttomarginalen
kan komma att fluktuera pa grund av enstaka
handelser som kan, relativt sett, fa stor
paverkan. | takt med att var affar vaxer
kommer detta att minska. Marginalen for
helaren ger en rattvisande bild.

Kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 21,4 MSEK
(20,7 MSEK) en 6kning med 3,7 %.

Personalkostnaderna uppgick till 7,9 MSEK
(8,0 MSEK) vilket ar en minskning med 0,8 %.
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Medarbetare

Den 31 december 2024 hade bolaget 22 (23)
anstallda, varav 6 (6) kvinnor. Medelantalet
under perioden uppgick till 22 (27) stycken.

Resultat

EBITDA-marginalen starktes jamfort med
jamforelsekvartalet och i absoluta tal uppgick
EBITDA till 4,9 MSEK (4,6 MSEK). EBITDA per
aktie blev 0,30 SEK (0,28 SEK) och resultatet
fore och efter skatt per aktie uppgick till 0,05
SEK (0,05 SEK).

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick till 5,3 MSEK

(5,0 MSEK), en 6kning med 4,1 %.
Avskrivningarna for kvartalet uppgick till 4,2
MSEK (3,7 MSEK) vilket motsvarar en 6kning
med 12,8 %.

Finansiell stallning och kassaflode

Kundfordringarna uppgick till 10,8 MSEK
(9,6 MSEK).

Periodens kassaflode uppgick till -2,0 MSEK
(0,8 MSEK). Likvida medel vid periodens
utgang uppgick till 7,1 MSEK (11,0 MSEK).
Bolagets checkrakningskredit uppgar till 7
MSEK (7 MSEK). Soliditeten uppgick vid
periodens slut till 84,3 % (83,8 %).

Repetitivt avtalsvarde, ARR

Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per
2024-12-31till 72,3 MSEK (68,8 MSEK per
2023-12-31) vilket motsvarar en tillvaxt pa
5,1%. Litium definierar Annual Recurring
Revenue (ARR) enligt foljande:

Fasta avtalsintdkter for de senaste 12
manaderna + rorliga avtalsintakter for de
senaste 12 manaderna.

Obs! Ny berakningsmodell fér ARR fran 1
januari 2024.

Finansiella mal

Litiums mal 2024 var att redovisa positivt
rorelseresultat, EBIT, for helaret 2024,
vilket bolaget har dvertraffat. Resultatet
uppgick till 0,6 MSEK.
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Ovrig information

Aktieagarinformation
Fakta om Litiums aktie

Marknadsplats: Nasdaq First North Growth
Market

Namn: Litium

Kortnamn: LITI

ISIN-kod: SEO007387246

Antal aktier: 16 586 201

Antal roster: 16 586 201

Kvotvarde: 1,0 SEK

Antal aktieadgare: 2 665

Finansiell kalender

Arsredovisning 2024: 27 mars 2025
Delarsrapport Q12025: 29 april 2025
Ordinarie bolagsstamma: 14 maj 2025
Delarsrapport Q2 2025: 17 juli 2025
Delarsrapport Q3 2025: 23 oktober 2025
Bokslutskommuniké 2025: 12 februari 2026

Finansiella rapporter ar tillgangliga pa
bolagets hemsida www.litium.se.

Narstaendetransaktioner

Under kvartalet har ingen medlem i Litiums
styrelse uppburit ersattning utover
styrelsearvodet for radgivningstjanster.

Risker och osidkerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden
som ar framatblickande. Faktiska framtida
resultat kan skilja sig vasentligt fran dessa
uttalanden. Faktorer som kan paverka
bolagets resultat utgoérs av bland annat den
generella marknadsutvecklingen for digital
handel, konkurrenssituationen, effekten av
olika makroekonomiska omsténdigheter,
teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker.
Nuvarande och tillgénglig finansiering anses
vara tillracklig for att sakerstalla fortsatt drift.

Agare Antal  Kapital/réster
FastPartner AB 3240328 19,54%
Avanza Pension 1892105 11,41%
Swedbank Robur Microcap 1419 000 8,56%
Tagehus Holding AB (RGG ADM-Gruppen AB) 884 161 5,33%
Aktia Nordic MIC 823661 4,97%
Swedbank Forsakring 607 282 3,66%
Jens Kristian Jepsen 570122 3,44%
Nordnet Pensionsforsakring 540 746 3,26%
Monitor International 1 AB 510 000 3,07%
Kjellman Hakan Otto 380 784 2,30%
Summa 10 storsta dgarna 10 868189 65,53%
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Den finansiella informationen i denna rapport

har inte granskats av bolagets revisor.
Stockholm den 13 februari 2025

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)

Birger Jarlsgatan 57
113 56 Stockholm

Denna information ar sddan som Litium ar
skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning (EU nr
596/2014). Informationen lamnades, genom
angiven kontaktpersons férsorg, for
offentliggérande 2025-02-13 08:00 CET.
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Finansiell information

Denna kvartalsrapport har upprattats i enlighet med arsredovisningslagen och Bokféringsnamndens

allmanna rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Fér en mer detaljerad

beskrivning av bolagets redovisningsprinciper, se arsredovisningen fér 2023.

Resultatrakning 2024-10-01 2023-10-01 2024-01-01 2023-01-01
Belopp i SEK 2024-12-31 2023-12-31 2024-12-31 2023-12-31
Rorelsens intékter 19 455 686 18 517 888 72339877 68 867 062
Aktiverat arbete for egen rékning 2639013 2706 956 10 082 705 9 419 454
Ovriga rérelseintakter 35506 311437 136 171 412 090
Summa rorelsens intakter 22130 205 21536 281 82558753 78 698 606
Rorelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -9193 863 -8907 625 -34 555 479 -34 825 629
Personalkostnader -7942 008 -8 008 094 -30 300 110 -32110 620
Av/nedskrivningar av materiella och

immateriella anlaggningstillgangar -4 183 369 -3709 074 -16 805 496 -14 868 155
Ovriga rérelsekostnader -93524 -30 842 -281755 -251607
Summa rorelsens kostnader -21412 765 -20 655635 -81942 839 -82 056 011
Rorelseresultat 17 441 880 646 615 914 -3357405
Resultat fran finansiella poster

Ovriga ranteintakter och liknande intakter 138 068 18 131 124 985 18 552
Rantekostnader och liknande kostnader -2039 -16 586 -32 321 -89 357
Resultat efter finansiella poster 853460 882191 708 578 -3428 210
Bokslutsdispositioner - - - -
Resultat fore skatt 853 460 882191 708 578 -3428 210
Skatt pa arets resultat - - - -
Arets/periodens resultat 853460 882191 708 578 -3428 210
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Balansrakning

Belopp i SEK 2024-12-31 2023-12-31

Tillgangar

Anlaggningstillgangar

Immateriella anlaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och liknande arbeten 79 090 588 75751096

Programvaror 740 626 965 626
79831213 76 716 722

Materiella anlaggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer 148 261 246 145

148 261 246 145
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernfoéretag 117 700 117 700
117 700 117 700

Summa anléggningstillgangar 80 097175 77080 567

Omsattningstillgangar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 10 805 007 9562115

Skattefordringar 225141 391113

Ovriga fordringar 203976 205 455

Foérutbetalda kostnader och upplupna intakter 2835935 3056 185
14 070 059 13 214 868

Kassa och bank 7099677 11019 328

Summa omsattningstillgangar 21169 736 24234196

Summa tillgangar 101266 910 101314 763
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Balansrakning

Belopp i SEK 2024-12-31 2023-12-31

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (16 586 201 aktier) 16 586 201 16 586 201

Fond for utvecklingsutgifter 79 085 852 75746 361
95672053 92 332 562

Fritt eget kapital

Overkursfond 1561604 284 151604 284

Balanserad vinst eller forlust -162 606 771 -155 963 720

Periodens resultat 708578 -3 428 210
-10 293 910 -7787 646

Summa eget kapital 85378143 84 544 915

Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder 5764 533 5168 270

Skulder till koncernforetag 821895 822 520

Ovriga kortfristiga skulder 2683485 3617729

Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 6 618 853 7161329
15888 767 16 769 848

Summa eget kapital och skulder 101266 910 101314 763

15 (18)

@ Litium



Kassaflodeanalys 2024-10-01 2023-10-01 2024-01-01 2023-01-01

Belopp i SEK 2024-12-31 2023-12-31 2024-12-31 2023-12-31

Den Iopande verksamheten

Resultat efter finansiella poster 853 460 882191 708 578 -3428 210

Justeringar for poster som inte ingari

kassaflodet, mm 4183 369 3709074 16 805 496 14 868 155
5036 829 4 591265 17514 074 11439 945

Kassafléde fran den I6pande verksamheten

fore forandringar av rorelsekapital 5036 829 4 591265 17514 074 11439 945

Kassaflode fran forandringar i rérelsekapital

Okning (-) /Minskning (+) av rérelsefordringar -931729 1439 494 -1021163 1052 788

Okning (+) /Minskning (-) av rérelseskulder -831268 -158 814 -715109 -2 770 025

Kassafléde fran den I6pande verksamheten 3273832 5871945 15 777 801 9722708

Investeringsverksamheten

Forvarv av immateriella anlaggningstillgangar -5206 832 -5040 358 -19719917 -21468 552

Forvarv av materiella anlaggningstillgangar -41055 - -102 186 -67 640

Kassaflode fran investeringsverksamheten -5247887 -5040 358 -19 822103 -21536 192

Finansieringsverksamheten

Salda teckningsoptioner - - 124 650 -49 950

Kassaflode fran finansieringsverksamheten - - 124 650 -49 950

Periodens kassaflode -1974 055 831587 -3919 651 -11863 434

Likvida medel vid arets/periodens ingang 9073732 10187 741 11019 328 22882762

Likvida medel vid periodens utgang 7099677 11019 328 7099677 11019 328
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Eget kapital

Fond for utv.- Overkurs- Balanserat Periodens

Aktie-kapital utgifter fond resultat resultat Totalt
Belopp per 1jan 2024 16 586 201 75746 361 151604 284 -155963 720 -3428210 84544915
Disposition enligt beslut av
arsstamman: -
Balanseras i ny rakning -3428 210 3428 210 -
Overforing till fond for
utvecklingsutgifter 3339 491 -3339 491 -
Utgivna teckningsoptioner 124 650 124 650
Arets resultat 708 578 708578
Belopp per 31dec 2024 16586201 79085852 151604284 -162606 771 708578 85378143
Eget kapital

Fond for utv.- Overkurs- Balanserat Periodens

Aktie-kapital utgifter fond resultat resultat Totalt
Belopp per 1jan 2023 16586201 68480933 151604284 -136197576 -12450766 88023076
Disposition enligt beslut av
arsstamman: -
Balanseras i ny rakning -12450766 12450766 -
Overforing till fond for
utvecklingsutgifter 7265428 -7265428 -
Utgivna teckningsoptioner -49 950 -49 950
Arets resultat -3428210  -3428210
Belopp per 31dec 2023 16586201 75746361 151604284 -155963 720 -3428210 84544915
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