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Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjdlper féretag inom B2B och B2C att
accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, nd nya marknader och samtidigt skapa
marknadsledande kundupplevelser online. Vi gér det genom att erbjuda en skalbar och molnbaserad e-
handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och Jollyroom omsétter 6ver 20
miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt partnernatverk pa den globala marknaden
och ar noterat pa Nasdaq First North Growth Market. Amudova AB ar bolagets Certified Adviser och kan nas

pd info@amudova.se eller +46 8 545 017 58. Fér mer information besok giarna litium.se.

Hemsida

www.litium.se

Investor Relations

https://www.litium.se/investor-relations
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Fortsatt stark tillvaxt och kraftigt forbattrad
lonsambhet - Litium i stark position

Perioden 1 juli - 30 sep 2025

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK per
2024-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 11,2 % (10,2 %).

e Nettoomsattningen 6kade med 18,1 % till 19,7 MSEK (16,7 MSEK) med en bruttomarginal pd 67,7 % (66,1
%). Av den totala omséattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 82,8 % avsag
abonnemangsintakter och 17,2 % avsag rorliga intdkter.

e EBITDA uppgick till 5,2 MSEK (4,3 MSEK).

e EBIT 0,6 MSEK (0,1 MSEK) och resultatet fére skatt var 0,6 MSEK (0,1 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 0,31 SEK (0,26 SEK).

e Nettoresultatet per aktie uppgick till 0,04 SEK (0,01 SEK).

e Investeringarna uppgick till 4,6 MSEK (4,3 MSEK), en 6kning med 6,9 %.

Likvida medel vid periodens utgéng uppgick till 3,5 MSEK (9,1 MSEK).

Perioden 1 januari - 30 september 2025

e  Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK per
2024-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pd 11,2 % (10,2 %).

e Nettoomsattningen 6kade med 8,8 % till 57,6 MSEK (52,9 MSEK) med en bruttomarginal pd 68,3 % (68,0
%). Av den totala omséattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 82,5 % avsag
abonnemangsintakter och 17,5 % avsag rorliga intakter.

e EBITDA uppgick till 12,3 MSEK (12,5 MSEK).

e EBIT-1,5 MSEK (-0,1 MSEK) och resultatet fére skatt var -1,5 MSEK (-0,1 MSEK).
e  EBITDA per aktie blev 0,74 SEK (0,75 SEK).

e Nettoresultatet per aktie uppgick till -0,09 SEK (-0,01 SEK).

e Investeringarna uppgick till 16,0 MSEK (14,6 MSEK), en 6kning med 10,2 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 3,5 MSEK (9,1 MSEK).

Kombinationen av organisk tillvixt och strategiska forvirv ger oss de bdsta férutsdttningarna for att
ta en ledande position pd den europeiska marknaden for digital handel. , ,

3 (19) @@ Litium



Vasentliga handelser under perioden

Litium férvarvar Geins, accelererar tillvaxt inom Al-driven e-handel och genomfor
foretriadesemission

Litium meddelar den 8 september att man ingatt villkorat avtal om att férvarva Geins Group AB, en SaaS-
plattform med kunder som Bubbleroom, Nymans Ur och Platinumcars. Forvarvet ar ett strategiskt steg i

Litiums tillvaxtresa och ambition att bli en ledande aktdr i Europa. Forvarvet av Geins starker Litiums
arsomsattning med cirka 9 MSEK, vilket gor att bolaget nu ndrmar sig en arsomsattning om cirka 90 MSEK.

Styrelsen i Litium AB har beslutat om foretridesemission av aktier om ca 24,9 MSEK

Litium meddelade den 8 september att styrelsen samma dag, med stod av bemyndigande fran drsstimman den
14 maj 2025, beslutat om en foretraddesemission av aktier om cirka 24,9 MSEK fore avdrag for
emissionskostnader. Teckningskursen har faststallts till 12 SEK per aktie.

Vasentliga hindelser efter perioden

Over 128% tecknat i Litiums foretridesemission, 24,9 MSEK tillfors bolaget

Den 2 oktober offentliggdr Litium utfallet i Litiums foretradesemission om cirka 24,9 MSEK. Utfallet visar att
emissionen blev 6vertecknad med och utan stod av teckningsrétter, vilket visar pa ett starkt dgarstod.

Miljonkép av insynspersoner i samband med Litiums emission

Litium meddelar att insynspersoner genomfort aktiekdp om totalt 7,4 miljoner kronor i samband med bolagets
nyemission. VD, CFO och samtliga styrelseledaméter tecknade aktier for 2,5 miljoner kronor, medan
huvudagaren Fastpartner, genom styrelseordférande Christopher Johansson, tecknade fér 4,9 miljoner kronor.
Képen visar ett starkt engagemang fran ledning och storre dgare i Litiums fortsatta tillvaxtresa.

Litium slutfér féorvarvet av Geins Group

Litium meddelar den 16 oktober att forvarvet av Geins Group ar slutfért. Genom affaren forstarker Litium sin
position som en av Nordens ledande aktorer inom digital handel och accelererar utvecklingen av Al-drivna och
automatiserade l6sningar for bade B2B- och B2C-segmentet. Den totala kopeskillingen uppgar till 17,7 MSEK,
varav hélften har erlagts kontant och resterande del genom en apportemission omfattande 689 789 nya aktier.

Ovriga hindelser

Al anvandningen 6kar snabbt bland nordiska B2B-foretag

Den 20 augusti publicerade Litium en rapport som visar att Al-anvandningen inom digital férsaljning bland
nordiska tillverkare, grossister och distributorer har 6kat fran 15 till 24 procent. Ytterligare 32 procent
planerar att implementera tekniken inom kort.

Procurator lanserar ny e-handelsléosning pa Litium

Litium meddelar den 2 oktober att Procurator gatt live pa Litium Commerce Cloud med en ny e-handelslésning.
Procurator ar en ledande svensk grossist av skydds-, stad- och hygienprodukter med en omséattning pa 1,8
miljarder SEK och 6ver 100 000 kunder. Den nya losningen ar ett viktigt steg i foretagets digitala
transformation och starker erbjudande till sma och medelstora B2B-kunder.

BE Group vissar sin digitala handel med klimatdata

Litium meddelar den 7 oktober att BE Group vidareutvecklat sin digitala handel pa Litium Commerce

Cloud genom att integrera automatiserad klimatdata. BE Group ar en ledande leverantor av stal och metaller i
Nordeuropa. Den nya l6sningen visar CO,-utsldpp per produkt och transport, vilket 6kar transparensen och
starker kundrelationerna.
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Vd har ordet

Det tredje kvartalet ar ofta en lugnare period i var
bransch, men for Litium har det blivit annu ett
bevis pa styrkan i var affairsmodell och var formaga
att leverera resultat oavsett sdsong. Bolaget
presenterar en stark rapport med fortsatt hog
tillvaxt, forbattrad l6nsamhet och ett tydligt
momentum i verksamheten. Det dr sarskilt
gladjande att se hur hela organisationen, med
fokus pa lonsam tillvaxt och kundvarde, fortsatter
att driva utvecklingen framat.

Nettoomsattningen dkade under tredje kvartalet
med 18,1 procent jamfort med foregdende ar.
Denna tillvaxt drevs framfor allt av hogre rorliga
intdkter fran vara befintliga kunder samt en stabil
utveckling pa var abonnemangsaffir, vilket dven
syns tydligt i ARR-utvecklingen. Forsaljningen har
fortsatt att vara stark och vi ligger fore vara
uppsatta mal. Vid kvartalets slut uppgick ARR till
86,2 MSEK (77,5 MSEK), en 6kning med 11,2
procent. Detta visar att var strategi, med 6kat fokus
pa nykundsanskaffning, ett starkt erbjudande och
langsiktiga kundrelationer, lagger grunden for
héllbar tillvaxt. Valdigt gladjande ar att vi ocksa gor
ett starkt positivt resultat for kvartalet pa 587
KSEK (93 KSEK).

Vi har under kvartalet borjat bygga upp en
customer care-avdelning med fokus pa
kundnéjdhet och langsiktiga relationer. En
satsning som innebar en planerad 6kning av
personalkostnaderna, men som ocksa ar en
investering i framtida tillvaxt och lojalitet.

Under kvartalet slutférde vi aven férvarvet av
Geins Group, en e-handelsplattform och SaaS-bolag
som levererar en modern l6sning med stark
kompetens inom Al, automatisering och
produktutveckling. Genom forvarvet starker vi var
position som en av Nordens ledande aktoérer inom
digital handel och kan nu accelerera utvecklingen
av Al-drivna losningar for bdde B2B- och B2C-
segmenteten. Geins tillfér cirka 9 MSEK i
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arsomsattning och véntas bidra positivt till
resultatet redan under det kommande aret.

[ samband med forvarvet genomforde vi en
framgangsrik foretraddesemission som
overtecknades med 6ver 128 procent och tillférde
bolaget 24,9 MSEK. Det starka utfallet ar ett tydligt
kvitto pa vara dgares fortroende for Litiums
strategi och framtidsplaner. Bade forvarvet av
Geins och den dvertecknade emissionen markerar
tva viktiga steg i var langsiktiga strategi.
Kombinationen av organisk tillvaxt och strategiska
forvarv ger oss de basta forutsattningarna for att ta
en ledande position pa den europeiska marknaden
for digital handel.

Jag vill rikta ett stort tack till hela Litium-teamet
och vara engagerade dgare for ett starkt genomfort
kvartal. Tillsammans fortsatter vi att skapa
momentum, bygga lonsam tillvaxt och ta oss
ndrmare var vision - att bli den ledande digitala
handelsplattformen i Europa.

//Martin
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR ar Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har varje
adderad ARR-krona ett hogt varde. Litium uppdaterade fran och med féregdende kvartalsrapportering sin
definition av ARR (Annual Recurring Revenue) for att battre spegla det 1dngsiktiga vardet i bolagets
affarsmodell.

[ samband med att ny ledning tilltradde under Q1 2025 gjordes en genomlysning av bolagets nyckeltal. Denna
analys resulterade i en justering av ARR-definitionen for att ge en mer rattvisande bild av Litiums nuvarande
position och framtida potential samt for att ha en ARR-definition som ligger ndrmare branschpraxis bland
SaaS-bolag. Se kvartalsrapporten fran Q2 2025 fér en mer noggrann forklaring av forandringen.

ARR-definitionen ar framatblickande och baseras pa féljande principer:

e Arsintaktsvardet for aktiva abonnemang vid rapportperiodens slut, baserat pa kontrakterade priser.
e Endast dterkommande intdkter inkluderas (engangsintakter exkluderas).
e Inkluderar bade nya och befintliga kunder, under forutsattning att avtalen ar aktiva.
e En forsiktigt bedomd andel av rorliga aterkommande intdkter (ex. volym- eller transaktionsbaserade
avgifter) inkluderas:
o  For kunder med langre historik baseras bedomningen pa faktiskt utfall och etablerade
anvandningsmonster.
o For nya kunder gors en initial prognos i samband med kontraktsskrivning, som justeras
nedat for att undvika 6verskattning och sakerstélla en konservativ beddmning.

ARR uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt pa 11,2 % (10,2 %).

Grafen nedan visar ARR-utvecklingen de senaste 13 kvartalen, med justerade historiska tal i enlighet med den
nya berdkningsmodellen.

Annual Recurring Revenue - ARR (MSEK)
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Litiums erbjudande

Marknaden for digital handel

Litiums malmarknad dr medelstora och stora
foretag inom bade B2B och B2C som stravar efter
att 6ka sin forsaljning, forbattra kundupplevelsen
och starka sin digitala nirvaro.

Marknaden for digital handel utvecklas starkt,
sarskilt inom B2B, men paverkas samtidigt av en
global osdkerhet. Ekonomiska utmaningar och
geopolitiska faktorer, som de nya tullar som
inférdes av USA i april 2025, skapar en
oforutsagbar omvarld. Effekterna pa
foretagsinvesteringar i digitalisering ar dnnu svara
att bedéma, men utvecklingen foljs noggrant.

Digital B2B-handel i Norden - en marknad i
stark utveckling

Den digitala B2B-marknaden i Norden vaxer. Enligt
var arliga undersokning Nordic Digital Commerce

in B2B ar digital forsaljning nu en sjalvklar del av
tillvaxtstrategin hos nordiska B2B-foretag. Hela
83 % av foretagen mojliggor forséljning i digitala
kanaler, varav mer dn hélften erbjuder direktkop
online. Tillvaxten ar tydlig i alla branscher, fran
tillverkare till grossister och aterforsaljare.

69 % av foretagen forvantar sig fortsatt 6kning i
digital forsiljning de kommande aren. Samtidigt
skiftar fokus fran enbart effektivisering till att
skapa kundvirde genom battre service,
merforsaljning och hogre kundnéjdhet.

Rapporten bygger pa svar fran 6ver 900
beslutsfattare inom nordiska B2B-foretag och
publicerades i april 2025. Den ger en aktuell och
omfattande bild av utvecklingen, drivkrafterna och
utmaningarna inom digital B2B-handel. Las hela
rapporten har: https://www.litium.se/b2b-

rapport

Andel Nordiska B2B-foretag som mojliggor forsaljning i digitala kanaler samt kanalval.
Kélla: Litium Nordic Digital Commerce in B2B 2025
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Bild: Figuren ovan visar att andelen foretag som mojliggor forsaljning i digitala kanaler ar hog i alla segment

men ocksa att det finns en stor skillnad i vilka kanaler man anvander.

Svensk e-handel - digitalt mogen men
paverkas av konjunkturliget

Inom B2C har marknaden under det senaste aret
varit utmanande. Hushallens kdputrymme har
minskat till f6ljd av hogre kostnader, vilket
paverkar bade storre investeringar och
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vardagskonsumtion. Den 6kade osdkerheten i
omvarlden fortsatter att paverka konsumenternas
beteende och e-handelns utveckling.

Siffror fran Svensk Handels E-handelsindikator
visar att e-handeln dterigen vaxer efter en period
av avmattning. I september 2025 uppgick
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omsattningen till 14,5 miljarder kronor, en 6kning
med 11 procent jamfort med samma manad aret
innan. Det dr den hogsta septembernoteringen
hittills och 6vertraffar aven rekordnivaerna fran
2021. Det var tredje aret i rad som den skattade

Omsittning svensk e-handel

omsattningen dvertraffade jamforelsetalen fran
2020-2024. Omsattningstillvaxten de senaste
manaderna beror ej pd att fler e-handlar utan om
att man spenderar mer pengar per kop, vilket ar en
indikation pa att hushallens ekonomi har ljusnat.

2020 - 2024 (Kalla: Svensk Handel e-handelsindikatorn)

Total omséattning i e-handeln (miljarder kronor)

175
171
170

165 162
160

155
150
145
140
135

130

2020 2021

Litium

Litium ar ett renodlat mjukvarubolag som erbjuder
en komplett 16sning for digital handel (e-handel)
genom plattformen Litium Commerce Cloud.
Plattformen levereras primadrt via molnet och gor
det enkelt for foretag att starta digital handel, skala
upp verksamheten och darmed 6ka tillvaxten samt
expandera till flera marknader och/eller kanaler
helt utan begransningar. Litium erbjuder en
flexibel affirsmodell i linje med en sa kallad SaaS-
modell (Software as a Service) dar kostnaden for
Litiums kunder primért bestar av en fast
abonnemangsavgift.

Plattformen mojliggor dven en steglos tillvaxt,
bland annat genom en sa kallad pay-per-use-
modell. Modellen har en dynamisk prissattning
som gor det mojligt for kunderna att betala baserat
pa volym och behov. Detta skapar en lagre initial
investering och gor det mojligt for Litium att 6ka
sina intakter i takt med att kundernas forsaljning
okar.

Litiums kunder

Litiums plattform for digital handel (e-handel) ar
anpassad bade for forsaljning mellan féretag (B2B)
och till konsument (B2C). Litiums kunder bestar
ungefar till hilften av B2B-kunder och till hélften
av B2C-kunder. Detta gor att Litium har god
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kunskap om affiarsbehoven for kvalificerad B2B-
forsaljning, grossister, detaljhandeln och e-
handlare. Litium ar idag val positionerat med goda
mojligheter att vaxa genom ett starkt erbjudande
och ménga branschledande referenskunder. Nagra
exempel pd kunder inom B2B inkluderar BE Group,
Tingstad, Toyota Material Handling International,
Procurator och Bevent Rasch. Exempel pd kunder
inom B2C ar Lindex, Jollyroom, Nordic Feel och
RevolutionRace.

Litiums plattform och erbjudande

Litium Commerce Cloud ér en flexibel och snabb
plattform som gor det mojligt for foretag att vixa
och utvecklas utan att begransas av tekniken.
Litium erbjuder fardigpaketerade 16sningar som
ger snabbhet och minskar riskerna vid uppstart av
en digital handel.

Genom Litium kan foretag snabbt anpassa sig,
skala upp och utnyttja nya affarsmojligheter,
samtidigt som de skapar unika kundupplevelser
och anpassar plattformen efter sina specifika
behov. Plattformen bygger inte pa 6ppna tekniska
ramverk, eftersom det ofta leder till hdga
utvecklings- och forvaltningskostnader.

Plattformens kirna bestar av en integrerad e-
handelsmotor (OMS), produkthantering (PIM) och
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publiceringsverktyg (CMS), men kan ocksa
anvindas flexibelt i en "headless"-struktur. Litium
Accelerator erbjuder en snabb vag till marknaden
genom fardiga I6sningar, byggt pa "best-practice”,
for e-handel, kund- eller aterforsaljarportaler,
vilket ocksd minskar langsiktiga
underhallskostnader.

Litium foljer en best-of-breed-strategi och
samarbetar med ledande teknologipartners for att
halla sig uppdaterad och erbjuda spetsfunktioner
via Litium App Cloud. Genom fardiga appar som
Klarna, EnlinkAI och Shopspray kan foretag spara
tid och sdkerstélla kvalitet. Litium &r ocksa
designat for att enkelt integreras med externa
affarssystem, sdsom ERP-16sningar som Monitor,
Jeeves och Microsoft Dynamics. Dessa
integrationer minskar risken, minskar
projektkostnader och time-to-market samt
forenklar underhallet av den digitala 16sningen.

Med Litium kan foretag starka sitt varuméarke och
skapa en enhetlig, somlos kundupplevelse 6ver alla
kanaler, en viktig konkurrensférdel i dagens
digitala landskap.

Partnernatverket

Litiums noggrant utvalda leverantorer av
specialistfunktioner och kringtjanster skapar ett
omfattande samt strategiskt viktigt ekosystem. Till
dessa teknologipartners hor
betalningsleverantorer, olika typer av analys- och
sokverktyg, e-postmarknadsforing, marketing
automation, Al-16sningar samt andra system som
Litiums kunder har behov av for att optimera sin
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forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
teknologipartners ar Klarna, Qliro, Svea, Loop54,
Brigpay, EnlinkAl och Voyado.

Litium far intdkter fran ekosystemet via olika typer
av intdktsdelningsmodeller. Ekosystemet ar
strategiskt viktigt for bolaget och mojliggor en
fortsatt stark och snabb tillvaxt. Den digitala
utvecklingen och handeln gar mycket snabbt och
ekosystemet dr en accelerator for denna.

Litiums partnernatverk bestar dven av
implementationspartners, vilka dr centrala i
bolagets affarsmodell och det som gor den skalbar.
Natverket bestar av IT-konsultforetag, e-
handelsspecialiserade webbyraer och olika typer
av digitala kommunikationsbyraer. Samtliga
implementationspartners har hog kompetens och
1ang erfarenhet inom digital handel. Forsaljning
och implementering av 16sningen gors tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor viktigt att
bolagets partners har ritt kompetens, ar
affarsmassiga och haller en hog serviceniva. Litium
arbetar med de basta i branschen och gor alltid en
noggrann utvardering av de foretag som vill bli
partners.

For att kontinuerligt kvalitetssdkra och utveckla
kompetensen for utvecklare, 16sningsarkitekter
och siljare hos partners har Litium ett
certifieringsprogram. Exempel pa
implementationspartners ar Columbus, Exsitec,
Consid och Knowit. Totalt beddmer Litium att fler
an 1000 personer idag jobbar med Litiums
plattform i Norden.
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Litium i sammandrag

9 man 9 man

Ekonomisk oversikt (KSEK) Q3 2025 Q3 2024 2025 2024 Helar 2024
Repetitiva avtalsintakter 19 663 16 657 57 561 52 884 72 340
Repetitiva avtalsintakter andel i % 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 100,0%
Nettoomsattning 19 663 16 657 57 561 52 884 72 340
Tillvaxt nettoomséttning 18,1% 0,8% 8,8% 5,0% 5,0%
Abonnemangsintakter 16 285 13 698 47 463 44 398 59 823
Abonnemangsintakter, andel i % av
repetitiva avtalsintakter 82,8% 82,2% 82,5% 84,0% 82,7%
Rorliga intakter 3379 2958 10 098 8 486 12 517
Roérliga intékter, andel i % av repetitiva
avtalsintakter 17,2% 17,8% 17,5% 16,0% 17,3%
Bruttovinst 13 332 11 027 39438 36 041 49 569
Bruttomarginal 67,7% 66,1% 68,3% 68,0% 68,4%
EBITDA 5198 4279 12 309 12 521 17 421
EBITDA% 26,4% 25,7% 21,4% 23,7% 24,1%
EBITDA/ genomshnittligt antal aktier (kr) 0,31 0,26 0,74 0,75 1,05
EBITDA/ genomsnittligt antal aktier vid
full utspadning (kr) 0,30 0,25 0,72 0,71 0,98
EBIT 587 93 -1 509 -102 616
Nettoresultat 584 90 -1519 -145 709
Nettoresultat/genomsnittsnittligt antal
aktier (kr) 0,04 0,01 -0,09 -0,01 0,04
Nettoresultat/genomsnittligt antal aktier
vid full utspadning (kr) 0,03 0,01 -0,09 -0,01 0,04

2025-09-30 2024-09-30 2024-12-31
Annual Recurring Revenue ("ARR") * 86 200 77 467 79 345
Tillvaxt Annual Recurring Revenue 11,2% 10,2% 9,8%
Balansomslutning 100 542 101 636 101 267
Eget kapital 84 216 84 525 85378
Antal aktier vid utgéngen av perioden 16 586 201 16 586 201 16 586 201
Antal aktier vid utgangen av perioden vid full utspadning 17 283 201 17 218 301 17 218 301
Genomsnittligt antal aktier for perioden 16 586 201 16 586 201 16 586 201
Genomsnittligt antal aktier for perioden vid full utspadning 17 361 401 17 194 801 17 194 801
Soliditet 83,8% 83,2% 84,3%

*) OBS! ny berdkningsmodell frén och med det andra kvartalet 2025.
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Kommentarer till den finansiella
informationen

Forandringar har skett i klassificeringar géllande
negativa skatteskulder. De redovisas som
motsvarande fordringar inkl. jAmforelsetalen.
Tidigare har det redovisats som skatteskulder.
Foregdende period redovisas inom parentes.

Intdkter och bruttomarginal

Nettoomséattningen dkade med 18,1 % till 19,7
MSEK (16,7 MSEK) med en bruttomarginal pa 67,7
% (66,1 %). Intdktsokningen drevs av 6kade
rorliga intdkter fran befintlig kundbas saval som
fran nya kunder. Andelen repetitiva intdkter
uppgick till 100 % (100%) av nettointdkterna.

Intdkterna ar till 6vervigande del fasta och endast
till en mindre del rérliga. De fasta licensintdkterna
uppgick till 16,3 MSEK (13,7 MSEK) och bestod
framst av aterkommande abonnemangsavgifter. De
rorliga intdkterna uppgick till 3,4 MSEK (3,0 MSEK)
och har genererats genom att Litiums kunder har
en prismodell som baseras pa volym, anvinder
olika tillaggstjanster sisom exempelvis
betallosningar och cloudlésningar, men dven av
debiteringar pa grund av nyttjande utéver vad som
ingar i respektive kunds grundavtal.

De direkta kostnaderna uppgick till 6,4 MSEK (5,7
MSEK) och inkluderar rorliga externa
driftkostnader samt direkta forséljnings-kostnader
sdasom direkta kostnader hanforliga till
teknologipartners och den kickback som vara
implementationspartners erhéller vid
inférsaljningen av Litiums erbjudande.

P43 kvartalsbasis ser vi att bruttomarginalen kan
komma att fluktuera pa grund av enstaka
hadndelser som kan, relativt sett, fa stor paverkan. [
takt med att var affir vixer kommer detta att
minska. Marginalen for helaren ger en rattvisande
bild.

Kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 21,5 MSEK (18,6
MSEK) en 6kning med 15,7 % framst drivet av
rorliga kostnader kopplade till 6kad forséljning,
samt engangskostnader kopplat till strategiska
initiativ.

Personalkostnaderna uppgick till 7,5 MSEK (6,5
MSEK) vilket dr en 6kning med 16,5 %, vilket
forklaras av VD-skiftet samt 16nerevideringar i
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enlighet med kollektivavtal samt nyrekryteringar
inom framfdrallt customer success.

Medarbetare

Den 30 september 2025 hade bolaget 28 (22)
anstallda, varav 7 (6) kvinnor. Medelantalet under
perioden uppgick till 26 (22) stycken.

Resultat

EBITDA-marginalen gick upp jamfort med
jamforelsekvartalet och i absoluta tal uppgick
EBITDA till 5,2 MSEK (4,3MSEK). EBITDA per aktie
blev 0,30 SEK (0,25 SEK) och resultatet fére och
efter skatt per aktie uppgick till 0,04 SEK (0,01
SEK).

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick till 4,6 MSEK (4,3 MSEK),
en 6kning med 6,9 %. Avskrivningarna for
kvartalet uppgick till 4,6 MSEK (4,2 MSEK) vilket
motsvarar en 6kning med 10,1 %.

Finansiell stillning och kassafléde

Kundfordringarna uppgick till 12,3 MSEK
(10,5 MSEK).

Periodens kassaflode uppgick till -0,7 MSEK

(1,3 MSEK). Likvida medel vid periodens utgang
uppgick till 3,5 MSEK (9,1 MSEK). Bolagets
checkrakningskredit uppgar till 7 MSEK (7 MSEK).
Soliditeten uppgick vid periodens slut till 83,8 %
(83,2 %).

Repetitivt avtalsvirde, ARR

Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per
2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK) vilket
motsvarar en tillvaxt pa 11,2%.

Obs! Ny berakningsmodell fér ARR fran det andra
kvartalet 2025. Litium definierar Annual
Recurring Revenue (ARR) enligt foljande:

o Arsintiktsvirdet for aktiva abonnemang vid
rapportperiodens slut, baserat pa
kontrakterade priser.

e Endast dterkommande intdkter inkluderas
(engangsintakter exkluderas).

¢ Inkluderar bade nya och befintliga kunder,
under forutsattning att avtalen ar aktiva.

e En forsiktigt beddmd andel av rorliga
aterkommande intakter.
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Ovrig information

Aktiedgarinformation Narstaendetransaktioner

Fakta om Litiums aktie Under kvartalet har ingen medlem i Litiums

styrelse uppburit ersdttning utéver
Marknadsplats: Nasdaq First North Growth Market

Namn: Litium
Kortnamn: LITI Risker och osikerhetsfaktorer
ISIN-kod: SE0007387246
Antal aktier: 16 586 201
Antal roster: 16 586 201
Kvotvarde: 1,0 SEK

Antal aktiedgare: 2 584

styrelsearvodet for radgivningstjanster.

Denna finansiella rapport innehdller uttalanden
som &r framatblickande. Faktiska framtida resultat
kan skilja sig vasentligt frdn dessa uttalanden.
Faktorer som kan paverka bolagets resultat utgors
av bland annat den generella
marknadsutvecklingen for digital handel,
Finansiell kalender konkurrenssituationen, effekten av olika
Bokslutskommuniké 2025: 12 februari 2026 makroekonomiska omstandigheter, teknisk

utveckling, valutakurs- och rantefluktuationer

Finansiella rapporter ar tillgingliga pa bolagets samt politiska risker. Nuvarande och tillgénglig
hemsida www.litium.se. finansiering anses vara tillracklig for att sdkerstalla
fortsatt drift.

Agare Antal Kapital/réster

FastPartner AB 3240 328 19,5%

Avanza Pension 1843634 11,1%

Swedbank Robur Microcap 1419 000 8,6%

Tagehus Holding AB (RGG ADM-Gruppen AB) 884 161 5,3%

Aktia Nordic MIC 823 661 5,0%

Monitor ERP / Jérgen Persson 660 000 4,0%

Swedbank Forsakring 644 274 3,9%

Nordnet Pensionsfoérsakring 560 604 3,4%

Jens Kristian Jepsen 557 132 3,4%

Goran Nordlund (Fore C Investments) 460 000 2,8%

Summa 10 storsta dgarna 11 092 794 66,9%
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Den finansiella informationen i denna rapport har
inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 23 oktober 2025

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)

Birger Jarlsgatan 57

113 56 Stockholm

Denna information ar sddan som Litium ar skyldigt
att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning (EU nr 596/2014).
Informationen lamnades, genom angiven
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2025-
10-23 08:00 CET.
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Finansiell information

Denna kvartalsrapport har uppréttats i enlighet med arsredovisningslagen och Bokféringsnimndens allmdnna

rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Fér en mer detaljerad beskrivning av
bolagets redovisningsprinciper, se drsredovisningen for 2023.

Resultatrakning
Belopp i KSEK

2025-07-01 2024-07-01 2025-01-01 2024-01-01 2024-01-01
2025-09-30 2024-09-30 2025-09-30 2024-09-30 2024-12-31

Rérelsens intékter 19 663 16 657 57 561 52 884 72 340
Aktiverat arbete for egen rakning 2437 2018 8 165 7 444 10 083
Ovriga rorelseintakter 23 26 147 101 136
Summa roérelsens intakter 22123 18 701 65 873 60 429 82 559
Rorelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -9 336 -7 880 -28 433 -25 362 -34 555
Personalkostnader -7 545 -6 475 -24 966 -22 358 -30 300
Av/nedskrivningar av materiella och

immateriella anlaggningstillgangar -4 611 -4 186 -13 818 -12 622 -16 805
Ovriga rérelsekostnader -44 -66 -164 -188 -282
Summa rorelsens kostnader -21 536 -18 607 -67 382 -60 530 -81 943
Rorelseresultat 587 93 -1 509 -102 616
Resultat fran finansiella poster

Ovriga ranteintakter och liknande

intakter 1 1 2 -13 125
Rantekostnader och liknande

kostnader -4 -4 -12 -30 -32
Resultat efter finansiella poster 584 20 -1 519 -145 709
Bokslutsdispositioner - - - -

Resultat fore skatt 584 90 -1 519 -145 709
Skatt pa arets resultat - - - -
Arets/periodens resultat 584 90 -1 519 -145 709
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Balansrakning

Belopp i KSEK 2025-09-30 2024-09-30 2024-12-31

Tillgangar

Anlaggningstillgangar

Immateriella anldaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och liknande

arbeten 81 300 77979 79 091

Programvaror 625 797 741
81925 78 776 79 831

Materiella anlaggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer 290 139 148

290 139 148
Finansiella anldggningstillgangar
Andelar i koncernforetag 118 118 118
118 118 118

Summa anléggningstillgangar 82 333 79 033 80 097

Omsittningstillgangar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 12 269 10 463 10 805

Skattefordringar 367 617 225

Ovriga fordringar 292 221 204

Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 1735 2230 2 836
14 664 13 530 14 070

Kassa och bank 3 545 9 074 7100

Summa omsittningstillgangar 18 209 22 604 21170

Summa tillgangar 100 542 101 636 101 267
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Balansrakning

Belopp i KSEK 2025-09-30 2024-09-30 2024-12-31

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (16 586 201 aktier) 16 586 16 586 16 586

Fond for utvecklingsutgifter 81295 77 974 79 086
97 881 94 560 95 672

Fritt eget kapital

Overkursfond 151 604 151 604 151 604

Balanserad vinst eller forlust -163 750 -161 495 -162 607

Periodens resultat -1519 -145 709
-13 665 -10 036 -10 294

Summa eget kapital 84 216 84 525 85378

Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder 5684 5255 5765

Skulder till koncernforetag 821 822 822

Skatteskulder - - -

Ovriga kortfristiga skulder 3248 3 668 2683

Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 6 573 7 367 6619
16 325 17 112 15 889

Summa eget kapital och skulder 100 542 101 636 101 267
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Kassaflodeanalys
Belopp i KSEK

2025-07-01 2024-07-01 2025-01-01 2024-01-01 2024-01-01
2025-09-30 2024-09-30 2025-09-30 2024-09-30 2024-12-31

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster 584 90 -1 519 -145 709

Justeringar for poster som inte ingar i

kassaflodet, mm 4611 4186 13818 12 622 16 805
5195 4276 12 299 12 477 17 514

Kassaflode fran den I6pande

verksamheten fore foréandringar av

rorelsekapital 5195 4276 12 299 12 477 17 514

Kassaflode fran forandringar i

rorelsekapital

Okning (-) /Minskning (+) av

rérelsefordringar 1354 2 261 -452 -89 -1 021

Okning (+) /Minskning (-) av

rorelseskulder -2 971 -1 053 295 116 -715

Kassaflode fran den I6pande

verksamheten 3578 5483 12 142 12 504 15778

Investeringsverksamheten

Forvarv avimmateriella

anlaggningstillgangar -4 534 -4 315 -15 800 -14 513 -19720

Forvarv av materiella

anlaggningstillgangar -87 -6 -254 -61 -102

Kassaflode fran

investeringsverksamheten -4 621 -4 321 -16 054 -14 574 -19 822

Finansieringsverksamheten

Salda teckningsoptioner 386 138 357 125 125

Kassaflode fran

finansieringsverksamheten 386 138 357 125 125

Periodens kassaflode -657 1301 -3 555 -1 946 -3 920

Likvida medel vid arets/periodens

ingang 4202 7773 7100 11019 11019

Likvida medel vid periodens utgang 3 545 9 074 3545 9074 7100
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Eget kapital

Fond for
utv.- Overkurs-  Balanserat Periodens
Belopp i KSEK Aktiekapital utgifter fond resultat resultat Totalt
Belopp per 1 jan 2025 16 586 79 086 151 604 -162 607 709 85 378
Disposition enligt beslut
av arsstamman: -
Balanseras i ny rakning 709 -709 -
Overforing till fond for
utvecklingsutgifter 2209 -2 209 -
Utgivna teckningsoptioner 357 357
Arets resultat -1519 -1519
Belopp per 30 sep 2025 16 586 81295 151 604 -163 750 -1 519 84 216
Eget kapital
Fond for
utv.- Overkurs- Balanserat Periodens
Aktiekapital utgifter fond resultat resultat Totalt
Belopp per 1 jan 2024 16 586 75746 151 604 -155 964 -3428 84 545
Disposition enligt beslut
av arsstamman: -
Balanseras i ny rakning -3428 3428 -
Overforing till fond for
utvecklingsutgifter 2228 -2 228 -
Utgivna teckningsoptioner 125 125
Arets resultat -145 -145
Belopp per 30 sep 2024 16 586 77 974 151 604 -161 495 -145 84 525
Eget kapital
Fond for
utv.- Overkurs- Balanserat Periodens
Aktiekapital utgifter fond resultat resultat Totalt
Belopp per 1 jan 2024 16 586 75746 151 604 -155 964 -3428 84 545
Disposition enligt beslut
av arsstamman: -
Balanseras i ny rakning -3428 3428 -
Overforing till fond for
utvecklingsutgifter 3339 -3 339 -
Utgivna teckningsoptioner 125 125
Arets resultat 709 709
Belopp per 31 dec 2024 16 586 79 086 151 604 -162 607 709 85 378
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Litium AB (publ)
Birger Jarlsgatan 57, 113 56 Stockholm | +46 8 586 434 00 | info@litium.com | www.litium.se



